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T I  A S P E T T I A M O  O N L I N E

SANDRO BARBACINI



SIMONA PRANDI
Medico Veterinario,

Trainer e Coach
Medico Veterinario,

Trainer e Coach

INIZIO ore 16:00

L’obiettivo di questo corso è:
Introdurre il concetto di imprenditorialità e vendita in Medicina Veterinaria.  

Insegnare a raccogliere, analizzare e migliorare i numeri della propria attività.
Fornire gli strumenti per aumentare il proprio fatturato.   

 

GIORNO 1 

ROBERTO DESTEFANIS
Direttore 

Servizi



RAFFAELE D’ANGELO ANTONIO GUARNIERI 



LUIGI GIANNICO
COORDINATORE Consulenza

Tecnica Accertamento Rischi
e prevenzione 

 INAIL Direzione Regionale
Campania 




Prof.

O R E   8 : 3 0  
G R A N D  H O T E L  V A N V I T E L L I

S A N  M A R C O  E V A N G E L I S T A  -  C A S E R T A

08

Marketing Analyst
CRM / SMM

Cura Farma srl

 Direttore Servizio Veterinario
Igiene degli allevamenti e
delle produzioni animali 

ASL CASERTA

MAGG IO

Dott. 

LA GESTIONE DEL FARMACO
approvvigionamento,
custodia, detenzione,

somministrazione,
cessione

LA PREVENZIONE SUI
LUOGHI DI LAVORO

I SOCIAL: RISORSA PER FAR
CRESCERE IL TUO BUSINESS

Dott. 

2 GIORNO 

Per il riconoscimento dei crediti è necessario partecipare sia al modulo in FAD del 7/5 
che al modulo RES del giorno 8 maggio

informazioni
telefono 081 823 15 62   mail sedecampania@fondazioneanthea.it

https://www.istitutosadrafad.it/course/index.php?categoryid=16



